
รายงานการเข้าพบผู้น าเข้าและนักธุรกิจ 

วันที่: ๔ ตุลาคม ๒๕๕๔ 

ผู้น าเข้า/ 

นักธุรกิจ: Mr. Thomas Vanhalewyn, Director – Buying Grocery และ  

    Mr. Olivier Geurinckx, Category manager. 

บริษัท: Delhaize Supermarket 

 

สรุปสาระการหารือ 

๑. ลักษณะทั่วไปและแนวทางการตลาด: ขณะนี้มีร้านสาขาท้ังสิ้นมากกว่า ๓๕๐ สาขาทั่วประเทศ 
โดยเป็นร้านของบริษัทเองที่เป็นลักษณะ Hyper mart ประมาณ ๑๔๗ สาขา การซื้อสินค้าจะสั่งซื้อสินค้า
จากที่ต่างๆ ทั้งในยุโรปและประเทศอ่ืนๆ และจะติดตราของตนเอง (Private brand) ส่วนการซือ้สินค้าอีก
ส่วนหนึ่งจะมีบริษัทในเนเธอร์แลนด์ท าหน้าที่เป็นผู้คัดเลือกสินค้าเบื้องต้น ให้กับบริษัท 

๒. สินค้าไทย: มีสินค้าไทยจ าหน่ายอยู่ประมาณ ๓๐ รายการ โดยสินค้าหลักส าคัญ ได้แก่ ปลาทูน่า
กระป๋อง กะทิ เครื่องแกง เป็นต้น ทั้งนี้ ในการเลือกซ้ือสินค้านั้นจะมีผู้แทนของบริษัทในประเทศไทยช่วย
พิจารณาในเบื้องต้นด้วยเช่นกัน  

๓. การท ากิจกรรมส่งเสริมการขายร่วมกับ สคต : บริษัทมีความยินดีที่จะมีความร่วมมือ ซึ่งที่ผ่านมา
ได้เคยท ากิจกรรมร่วมกับสถานเอกอัครราชทูตไทย แล้วครั้งหนึ่ง ทั้งนี้ ในความเห็นเบื้องต้นเห็นว่า
แนวทางในการด าเนินการ ควรจะต้องด าเนินการให้เป็น large scale เพ่ือสร้าง impact โดยเห็นว่าการ
ส่งเสริมการขายด้วยการให้ค าแนะน าประกอบการสาธิตนั้น จะเป็นวิธีการที่ดีท่ีสุด และ ควรจะต้องท า
พร้อมกันในช่วงเวลาเดียวกัน หลายสาขา เช่น ๑๐๐ สาขาพร้อมกัน โดยช่วงเวลาที่เหมาะสมคือช่วง
ระหว่างวันปีใหม่ไทย นอกจากนี้ แล้วแนวทางการจัดท า leaflet แนะน าสินค้าไทย ก็เป็นอีกแนวทางหนึ่ง
ด้วยเช่นกัน 
 
ข้อมูลติดต่อของบริษัท 
Delhaize Supermarket 
Z.4 Broekooi 210, 1730 Asse-Zellik, Belgium 
Tel: +32 464 8829, +32 2 412 8829 
Website: www.delhaize.be 
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